Proposicion

Queremos que cada uno de valor
de nuestros clientes pueda unica
disfrutar el plato que
desee desde la comodidad

. o de su casa en un Ambiente | del i
oriental del municipio de . . . platos de la comida
Tranquilo o si lo prefiere

Cali. Conjuntamente o tipica de calidad,
i o al aire libre laborad
carencia de servicio de elaborados con

restaurante al aire libre ingredientes de
nuestro pais,

contribuyendo a la
agricultura, con el fin

Promover servicio a o de brindar un espacio
- - capacitacion de personal
domicilio de productos agradable y ameno

Carencia de servicio a
domicilio hasta la puerta
de su casa para los
estratos 1y 2 de la zona

Queremos ofrecer a
nuestros clientes

AILEMMELV:

gastronomicos de la - estandarizacion de recetas| donde puedan
comida colombiana para disfrutar en familia,
la zona oriental del - seleccidn de personal

solos o con el grupo de

municipio de Cali .
amigos.

Combos
Eventos semanales

Descuentos

Canales

Directo expendio a la
mesa del plato
preparado, envios a
Domicilio

Segmentos
de clientes

Queremos generar platos
gastrondémicos de la
comida colombiana para
el consumo de mujeres y
hombres entre los 15 y 80
afios de la zona oriental
del municipio de Cali,
pertenecientes a los
estratos 1y 2 con ingresos
entredly'2 SMLV! !

Estructura de costes

Costos variables elaboracion de los productos
gastrondmicos: pastas cavid, lomo de res en salsa de café,
hamburguesa

Costos fijos relacionados con la parte administrativa
Costos de comercializacién y mezcla de marketing

Flujos de ingresos

Valoracion A

Ingresos por venta de los productos gastrondmicos: pastas
cavid, hamburguesa, lomo de res en salsa de champifiones
Ingresos por venta de productos complementarios:
gaseosa, cerveza, cocteles, jugos naturales
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